er frihe Vogel fingt den

Wurm®, weil schon der

Violksmund. Und unbestrit-
ten ist: Augenoptiker, die nicht nur
Brillen verkaufen, sondern dariber
hinaus auch interessante zusatzli-
che Produkte und Dienstleistun-
gen anbieten, sind besonders
attraktiv fiir neue Kunden.
Eine dieser Moglichkeiten sind
schnell durchzufihrende Sehtests,
die auch dem Laien die Notwen-
digkeit einer neuen Sehhilfe buch-
stablich "vor Augen flihren™ wnd
der Entscheidung zum Kauf einer
neuen Brille ein wenig .nachhel-
fen”. So wie der Meister in der Kfz-
Werkstatt, der seinen Kunden auf
Getriehegerdusche  aufmerksam
macht und die Frage in den Raum
stellt, ob es nicht langsam Zeit
wire, lber ein neues Auto nach-
zudenken. Fir alle anderen Gerdte
im Bereich Kontaktlinsenanpas-
sung und Refraktion gilt natlrlich
auch die alte Handwerkerweisheit
.Es gibt nichts Teureres als billiges
Werkzeug”
Bei der Disseldorfer WECO Optik
GmbH, die unter anderem das Pro-
duktprogramm  Rodenstock In-
strumente” vertreibt, hat man die
Zeichen der Zeit erkannt und sich

Gedanken gemacht, wie der Au-
genoptiker bei seinen Investitions-
entscheidungen unterstiitzt wer-
den kann. Das Resultat dieser
Uberlegungen sind interessante
und sinnvolle Produkt- und Finan-
zierungsangebote.

Deshalb wurden Produktpakete fir
die Bereiche Refraktion, Autore-
fraktion, Werkstatt und Existenz-
grinder geschniirt. Zusatzlich
wurde ein JAundum-5orglos-
Paket" ins Leben gerufen, das eine
verlangerte Gewdhrleistung und
alle fir die jeweilige Maschine

visuReal™
‘new line' -
mebhr ist sichtbar

nicht notig
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Rundum-Sorglos-Paket

bendtigten Verbrauchsmaterialien
fibr ein Jahr beinhaltet.

Im Bereich ,Ophthalmologische
Instrumente” gilt bei WECO nach
wie vor die Maxime, hervorragen-
de Produkte mit besten Produktei-
genschaften zu verniinftigen Prei-
sen und mit exzellentem Service
anzubieten, So entstand ein Pro=-
duktprogramm, das kontinuierlich
durch newe Produkte ergdnzt
wird. Gerade erst wurden auf der
Mido 2003 in Mailand eine Reihe
neuer Rodenstock-Produkte vor-
gestellt: Die Refraktionseinheiten
Combi 200 und Combi 300, der
Scheitel AL 4300, sowie die Spalt-
lampe RO 3000,

Die Combi 200 und Combi 300
zeichnen sich durch einfache
Bedienung und viel Platz fir
zusitzliche Gerite aus und sind
entweder fiir zwei oder drei Instru-
mente auf dem Refraktionstisch
ausgelegt. Der neue AL 4300 kom-
plettiert das Angebot der Roden-
stock-5cheitelbrechwertmesser

LS PEECIAR
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DUNGSHILFE

Uber die Frage, was der einzelne Augen-
optiker tun kann, um sich vom Wetthewerb
abzugrenzen, haben sich schon viele Fach-
leute, Berufsverbande und Gremien den
Kopf zerbrochen. Vieles von dem, was dabei
herauskam, scheitert bei der Umsetzung in
die Praxis; nicht selten am Geld. Auch die
Anbieter von Investitionsgltern miissen
neue Wege gehen, um ihren Kunden die Ent
scheidung fiir Investitionen zu erleichtern

und ist mit seinen Funktionen zwi-
schen den Modelien AL 4100 und
AL 4500 angesiedeit. Das Spalt-
lampen-Produktprogramm  wurde
ebenfalls erweitert: Die RO 3000
ist die erste Rodenstock-Spaltiam-
pe mit oben liegendem Beleuch-
tungsturm.

Auch bei der Finanzierung wollte
WECO neue Wege gehen und
nicht nur die klassische Finanzie-
rung Leasing anbieten,
obwohl es diese Maglichkeit
natdrlich weiterhin  gibt. Um
Augenoptikern die Entscheidung
fiir solche Investitionen zu erleich-
tern, haben die Disseldorfer jetzt
zusdtzlich ein besonders interes-
santes Konzept im Angebot: Die
WECO D%-Finanzierung.

Damit lassen sich Investitionsent-
scheidungen aus einer unbestimim-
ten Zukunft (....wenn ich mal Geld
librig habe..”) in die Gegenwart
vorveriegen. Denn grundsdtzlich
geiten beim Augenoptiker die glei-
chen Gesetzmaligkeiten wie auf
einem Bauemhof; Bevar man em-
ten kann, muss man gesat haben.

Uber

Internet: www.weco.de
Direktkontakt auch tiber
www.optic-und-vision.de
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